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Innovation im E-Commerce
fur Kunden und Partner

Abisolierspezialist JOKARI erhdlt immer mehr Anfragen
fiir Online-Kaufe auf der Website www.jokari.de. Um diese
Kunden zukiinftig noch besser zu unterstiitzen, schafft das
Unternehmen jetzt eine Schnittstelle zu den Shops ihrer
Handelspartner.

mehr Anwender suchen ihre Informationen direkt auf den
Webseiten der Hersteller. Hier gibt es umfassende Informationen, die
(uellen Anforderungen und Probleme der Interessenten ldsen
=zialisten JOKARI

Prokurist Frank J. Goebbels schildert, dass sich jeden Tag viele Nut-

icklung zeigt sich auch beim Abizaliers

aller Well aul der Website wwowjokari.de Ober Produkte und

s Unternehmens informieren. Er sagt auch: .Ist erst gin

‘ichtige Werkzeug gefunden, uRern immer mehr Besucher
der Website den Wunsch, die professionellen Abisolierwerkzeuge und
Entmmanteler des Unternehmens direkt online kaufern zu konnen, um

Zeit zu sparen,”

Der direkte Verkauf sei fir JOKARI aber keine Alternative. .JOKARI
arbeitet seit Jahren im mehrstufigen Vertrieh und schatzt dessen Vor
teile fiir alle Seiten und das vertrauensvolle Miteinander mit den Ver-
triebspartnern. Ein eigener Online-Shop ist somit nicht die Lasung fir
uns’, betont Frank J. Goebbels. _Andererseits wire es badauerlich,
patenzielle Kaufer zu verlieren. Mit den EDV-Spezialisten Mexmart und
DSC haben wir daher eine Ldsung entwickelt, die fiir alle Beteiligten

von grifitern Yorteil sein wird.”

JOKARI setzt auf eine innovative E-Commerce-Ldsung. Diese sieht
eine direkie Weiterleitung won der Website auf den Webshop eines
Handler-Partners vor. Der Interessent hat so die Méglichkeit, das Pro-
dukl ohne gritfers Umwege zu erwerben, und die Hindler-Partner
konnen chne werblichen Aufwand neue Kunden gewinnen. Dadurch
wolle das Unternshmen die Partner im rmehrstufigen Vertrieh best-

miglich unterstiitzen

Das Prinzip ist ganz einfach. Alle Pradukte erhalten auf www.jokari.de
einen .Kaufen -Button. Daraufhin erscheint ein Fenster, in dem der
Mutzer Uber eine Filterfunktion den besten Shop fir seine Anfrage

finden kann. Mit nur einem weiteren Klick gelangt man direkt auf die

Produktdetailseite in einem Partner-Shop, der das gewiinsch
dukt versandbereit in seinem Lager hat. .Das bedeutet fir Kunder
Handler eine schrelle und bequerne Abwicklung einer Kaufanfrs
weill JOKARI-Geschaftsflihrer Carsten Biinnigmann

JOKARI arbeitet daflir mit einem sicheren System namens Rz

Connect, mit dem Partmer ihren Shop in kirzester Zeit ant

kannen, Existiert bereits eine Retail-Connect- oder EDI-
le zu einern anderen Hersteller dber Nexmart, geht die Anbkinz
noch schneller JOKARI-Partner zum Beispiel aus dem El=-
grofihandel oder Werkzeugfachhandel miissen dafir nur die Ko
daten des jeweiligen E-Commerce-Verantwortlichen an JOKAS
tergeben; das Unternehmen nimmt dann Kontakt aof und
stutzt bei der Einrichtung der Schnittstelle. | Folos: JOKAR

Kunde informiert sich auf
Hersteller-Website

JOKARI-Krampe GmbH Telefon: +49 2599 /501970 Ansprechpartner:
An der Vogelrute 34 Telefax: +49 2599 /7151 Frank J. Goebbels
59387 Ascheberg-Herbern Internet: http://www.jokari.de

Deutschland E-Mail:  pr@jokari.de
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JOKARI-Geschaftsfilhrer
Carsten Biinnigmann
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Online Handelspartner

JOKARI-Krampe GmbH
An der Vogelrute 34
59387 Ascheberg-Herbern
Deutschland

Telefon:
Telefax:
Internet:
E-Mail:

JOKARI-Prokurist
Frank J. Goebbels

==

Stationare Handelspartner

Die E-Commerce-Schnittstelle von JOKARI
ist leicht einzurichten.

+49 2599 / 501970
+49 2599 / 7151
http://www.jokari.de
pr@jokari.de

Ansprechpartner:
Frank J. Goebbels



